
スクール 
【第3回】 

特典の作り⽅ 
PDF⼩冊⼦編 

⼈を惹きつける⽂章の構成



1、特典の重要性 
2、特典の種類 
3、コンテンツ作成 
4、⼩冊⼦の作り⽅（Canva） 
5、⼈を惹きつける⽂章の構成



1、特典の重要性

①リスト取り（LINE、メルマガ） 
②フロントのオファー 
③バックエンドオファー 
④キャンペーン



①リスト取り（LINE、メルマガ）



②フロントのオファー



あればあるほど、成約率が上がる！

③バックエンドオファー

▶お申込みの⽅限定動画プレゼント

④キャンペーン



特典の種類

・PDF⼩冊⼦ 
・チェックシート 
・動画



https://goo.gl/Jo7Yw3

PDF⼩冊⼦事例

https://goo.gl/Jo7Yw3
https://goo.gl/Jo7Yw3
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http://jpca.co/wp-content/uploads/
2020/12/402063781163dd6aecbac4d0f6538fd8.pdf

http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/402063781163dd6aecbac4d0f6538fd8.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/402063781163dd6aecbac4d0f6538fd8.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/402063781163dd6aecbac4d0f6538fd8.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/402063781163dd6aecbac4d0f6538fd8.pdf


http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/
d6b1707d66a2347ae6cb8a98509fc143.pdf

http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/d6b1707d66a2347ae6cb8a98509fc143.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/d6b1707d66a2347ae6cb8a98509fc143.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/d6b1707d66a2347ae6cb8a98509fc143.pdf
http://jpca.co/wp-content/uploads/2020/12/d6b1707d66a2347ae6cb8a98509fc143.pdf


ネタの探し⽅

・同業者の特典をもらう 
・検索 
・アマゾン（書籍） 
・youtube動画 

モデリング
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https://diybookcovers.com/3Dmockups/?
fbclid=IwAR2gz1PhUhYgrSUdntYzxKUZq_qIqs9aOTAtT6OgnuJ9btWbfQiPvWto05A

https://diybookcovers.com/3Dmockups/?fbclid=IwAR2gz1PhUhYgrSUdntYzxKUZq_qIqs9aOTAtT6OgnuJ9btWbfQiPvWto05A
https://diybookcovers.com/3Dmockups/?fbclid=IwAR2gz1PhUhYgrSUdntYzxKUZq_qIqs9aOTAtT6OgnuJ9btWbfQiPvWto05A
https://diybookcovers.com/3Dmockups/?fbclid=IwAR2gz1PhUhYgrSUdntYzxKUZq_qIqs9aOTAtT6OgnuJ9btWbfQiPvWto05A
https://diybookcovers.com/3Dmockups/?fbclid=IwAR2gz1PhUhYgrSUdntYzxKUZq_qIqs9aOTAtT6OgnuJ9btWbfQiPvWto05A


【ワーク】 
ネタ探し



3、コンテンツ作成 



特典コンセプトワーク

1、理想のお客様が解決したい・欲しいと思って 
いることは何ですか？ 

2、あなたがプレゼントするモノは何ですか？

3、プレゼントで提供する内容は何ですか？ 
（理想のお客様が学べることを魅⼒的に書く） 

4、プレゼントを⼿に⼊れるとどうなれますか？ 
メリット・ベネフィット（箇条書きで10個以上） 

5、プレゼントのタイトル  
（仮）○○になれる○○⼩冊⼦・動画 



コンセプトワーク

1、理想のお客様が解決したい・欲しいと思って 
いることは何ですか？ 
⇒ 売上を上げたい、集客したい、リストを増やしたい 
2、あなたがプレゼントするモノは何ですか？ 
⇒ ストーリーズを活⽤したリスト獲得マニュアル 
3、プレゼントで提供する内容は何ですか？ 
（理想のお客様が学べることを魅⼒的に書く） 
⇒FBの場合、3〜4投稿で1リスト 
 ストーリーズは1投稿で1リスト



4、プレゼントを⼿に⼊れるとどうなれますか？ 
メリット・ベネフィット（箇条書きで10個以上） 
⇒・ストーリーズの使い⽅がわかる（メンション・GIF）
・登録してもらうためのコンセプトワーク 
・リストがサクサク集まる 
・濃いリストが集まる 
・ストーリーズが楽しくなる 
・インスタグラムを集客に使えるようになる 
・理想のお客様が集まる 
・ライバルに差がつく 

5、プレゼントのタイトル  
（仮）○○になれる○○⼩冊⼦・動画 
⇒登録が倍増する！
Instagramストーリーズリスト獲得マニュアル 

• • • • • • • • • • • • • • • • • •

• • • • • • • • • • •

• • • • • • • • •

• • • • • • • • • • • •

• • • • • • • • • • • • • • • • • • •

• • • • • • • • • •

• • • • • • • • •



4、⼩冊⼦の作り⽅（Canva）



⼩冊⼦の流れ

1、⾃⼰紹介 
  こんな悩みは無いですか？ 
  この⼩冊⼦で解決できること 
2、⼩冊⼦の内容（プログラム） 
3、具体的なお役⽴ち情報 
4、著作権について



「著作権について」を 
最後のページに記⼊ 

動画資料に雛形が⼊っています



⼩冊⼦が書けたら 
ダウンロード⇒PDF 

PDFをグーグルドライブにアップロードして 
URLを取得する⽅法 

↓ 
https://www.youtube.com/watch?

v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%
8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B

https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B
https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B
https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B
https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B
https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B
https://www.youtube.com/watch?v=Hbconj_NoGQ&ab_channel=%E4%BA%95%E4%B8%8A%E3%81%97%E3%81%9A%E3%81%8B


5、⼈を惹きつける⽂章の構成



・LINEが読まれなくなっている 
・LINEに登録されない 

 ↓  
魅⼒的な投稿・⼩冊⼦ 



ベネフィット（どうなれる。バラ⾊の未来） 
↓ 
メリット（利点） 
↓ 
特徴（商品・サービスの特徴） 

⽂章にする時はこの順番



特徴（商品・サービスの特徴） 
↓ 
メリット（利点） 
↓ 
ベネフィット（どうなれる。バラ⾊の未来）



特徴 
・想いがカタチになる売れるコンセプト 
・ファンが集まるInstagram投稿法 
・ほったらかしLINE⾃動化 
↓ 
メリット（利点） 
・やりたいことがカタチになる 
・InstagramからLINEリストが増える  
・集客できる 
↓ 
ベネフィット（どうなれる。バラ⾊の未来） 
・お客様からあなたにお願いして良かったと⾔われる 
・時間の余裕ができ家族と過ごす時間が増えた 
・⾃分の稼ぎで、⼦供の学費を賄えた


